Les outils complémentaires  [ATEEIAIL

SAVOIR
R Ce contenu est un complément a la lecture de SAVOIR SE VENDRE
(collection L'essentiel du Management, ESF éditeur, disponible chez
votre libraire] pour vous permettre une réappropriation efficace des
principes développés dans le livre. Il est uniquement téléchargeable i

sur www.capital.fr/management-outils.

Les piliers de la reussite

Ténacité
La réputation et la réussite
sont des choses qui se
construisent sur la durée.
Ne baissez pas les bras au bout
de 6 mois, le temps joue en
votre faveur si vous avez su créer
les conditions (stratégie globale

de différenciation, objectifs,
communication...).

Preuve

Vos messages sont
des promesses, donnez les
preuves de ce que vous avancez.
Résultats, acticles, photos...
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